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Heel wat bedrijven geraken zelf in financiële moeilijkheden wanneer 
hun klant de facturen niet of te laat betaalt. Dat kan een ware kettingre-
actie op gang brengen. Toch is het mogelijk om zich als onderneming te 
beschermen door sneller contante betalingen of voorschotten te eisen.

Maar dan moet je wel over de juiste informatie beschikken over de financiële 
gezondheid van je klant. “Met Trends Business Information hebben we nu een 
reeks van tien indicatoren geselecteerd die elk afzonderlijk een aanwijzing 

kunnen zijn van betalingsmoeilijkheden van een onderneming. Wanneer die 
dan nog eens tegelijk voorkomen, kan ik alleen maar aanraden om snel con-
crete maatregelen te nemen om betalingsproblemen te voorkomen”, zegt Pascal 
Flisch, research manager bij Trends Business Information.

Combinaties van indicatoren
De keuze van die indicatoren gebeurde na een analyse van de bekende gege-

“Sommige van die karakteristieken zijn op zich niet 
voorspellend, maar in combinatie met andere wel.”

vens van bedrijven die failliet gingen 
in de voorbije jaren. Daarbij keek Pas-
cal Flisch naar mogelijke kenmerken 
die in verhouding veel vaker voorko-
men bij de gefailleerde bedrijven. 
“Sommige van die karakteristieken 
zijn op zich niet voorspellend, maar 
in combinatie met andere dan weer 
wel. Bvba’s maken 31,5 procent uit 
van het aantal bedrijven, maar ze zijn 
wel goed voor 62 procent van de fail-
lissementen. Dergelijke vaststellingen 
mag je ook niet omdraaien: het is niet 
omdat je met een bvba te maken hebt, 
dat de kans op een faillissement heel 
groot is. Maar wanneer we tegelijk 
zien dat het om een bvba in de horeca 
gaat en als het bedrijf een incasso-
dossier heeft, dan stijgt de kans op 
een faillissement wel aanzienlijk.”

Knipperlicht voor
faillissement
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Trends Top Alertservice

Een eenvoudige en voordelige manier om uw be-
langrijkste zakenrelaties te monitoren? Activeer de 
Trends Top Alertservice voor klanten en leveran-
ciers om onaangename verrassingen te vermijden. 
U krijgt dagelijks de belangrijkste wijzigingen in 
uw mailbox: van adres, management of juridische 
toestand tot nieuwe jaarcijfers of de evolutie van de 
algemene gezondheidsindicator waarin de voor-
naamste knipperlichten verwerkt worden.

Als ETION-lid geniet u 10% 
korting op de normale tarieven 
en activeert u de service dus 
voor €450 per jaar. Surf naar  
trendstop.be/etion.

Uit de analyse van mogelijke indicatoren of knipperlichten 
heeft Trends Business Information er tien gekozen.

1. Aanwezigheid in incassodossiers
“Wanneer een bedrijf voorkomt in een incassodossier, 
heeft het ten minste één factuur niet of te laat betaald. 
Dat wijst hoe dan ook op een betalingsprobleem. 
37% van de failliete bedrijven had in de jaren voor 
het faillissement met incasso te maken. We hebben 
als leverancier van handelsinformatie sterk ingezet op 
deze indicator, die wij als enige aanbieden. De laatste 
jaren hebben we contracten afgesloten met meerdere 
incassobureaus en dat maakt onze informatie steeds 
sterker.”

2. Dagvaardingen door RSZ, fondsen voor bestaans-
zekerheid, sociale kassen
Dit is de klassieker onder de knipperlichten. 26% van 
de bedrijven die failliet gingen, had betalingsachter-
stand van sociale bijdragen.

3. Laattijdige of niet-publicatie van de jaarrekening
Pascal Flisch: “Ook het laattijdig of niet publiceren van 
de balans is een veeg teken: 84% van de gefailleerden 
bleef een jaar na sluiting van het laatste boekjaar in 
gebreke. Er zijn ook veel hardnekkige gevallen: een 
duizendtal ondernemingen met publicatieplicht heeft 
de laatste vier jaar geen balans voorgelegd, 321 daar-
van hebben dat zelfs nog nooit gedaan.”

4. Negatief kredietadvies door handelsinformatiekan-
toren
Trends Business Information publiceert, net als de an-
dere handelsinformatiekantoren, een eigen score van 
de kredietwaardigheid van de ondernemingen. “Een 
negatief kredietadvies wijst in 71% van de gevallen op 
een faillissement binnen het jaar.”

5. Betrokkenheid bij WCO-procedure
De meeste bedrijven die betrokken zijn in een pro-
cedure volgens de Wet op de Continuïteit van de 
Onderneming (WCO) gaan failliet binnen de drie jaar 
na de start van de procedure. “Slechts 45% overleeft 
het langer. Ik ga ervan uit dat de ondernemingen in 
moeilijkheden te laat starten met hun procedure: de 
situatie is te slecht om ze nog te kunnen rechttrekken.”

6. Bestuurder al betrokken in faillissement
Al te vaak zijn bestuurders die ooit actief waren in 
een bedrijf dat over de kop ging, ook aan de slag in 
andere ondernemingen. De kans is erg groot dat die 

dan ook in de problemen geraken. “Daarom investeren 
we heel wat tijd om de relaties tussen de mensen en 
de bedrijven te analyseren. Vermijd het om zaken te 
doen met de ‘serial killers’ die het ene na het andere 
bedrijf opstarten en failliet laten gaan.”

7. Wijziging maatschappelijke zetel in de laatste twaalf 
maanden (25% van failliete ondernemingen)
Heel wat bedrijven die failliet gaan, zijn in het jaar voor-
dien van adres veranderd. Daar hoeft niets mis mee 
te zijn, maar wees op je hoede. 

8. Administratieve doorhaling adres bij KBO (21%)
Wanneer ambtenaren ter plaatse komen en op het 
opgegeven adres geen activiteiten kunnen vaststellen, 
voeren ze een administratieve schrapping door.

9. Wijziging zaakvoerder in het afgelopen jaar (13%)
Ook de wijziging van de zaakvoerder kan wijzen op 
problemen. In 13% van de gefailleerde bedrijven was 
dat gebeurd in de laatste twaalf maanden.

10. Schrapping bij btw-administratie (12%)
Als buitenstaander weet je niet waarom de btw-ad-
ministratie een bedrijf schrapt. Dat kan gaan om een 
sanctie, maar het kan ook zijn dat de omzet van het 
bedrijf onder de drempel van 25.000 euro is gezakt. 
Dan vervalt de verplichting van de btw-aangifte. In 
beide gevallen is de schrapping geen goed teken.
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